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Impulsando nuevos avances techologicos

Departamento de Innovacién - iHUB

Tiene como misién favorecer el dinamismo en el tejido productivo gallego, actuando como un HUB o canalizador de tecnologias a nivel
nacional e internacional, impulsando la innovacién y transferencia de tecnologias.
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I-Achieve

Evaluacion y viabilidad tecnoldgica




¢Llegaré a obtener los beneficios esperados?

¢En qué me baso para tomar decisiones estratégicas?
¢ Cudles son las ventajas competitivas y potenciales aplicaciones de mi tecnologia?
¢, Qué posibilidades de proteccién existen para mi tecnologia?
¢ Qué vias de obtencién de financiacion existen?
btener una evaluacion preliminar en el campo de la innovacién tecnolégica que permita conocer el potencial tecnolégico y la propuesta

de valor del proyecto; que conduzca al conocimiento de si realmente el proyecto aportara los beneficios esperados, utilizando esta informacion
como una herramienta necesaria para la orientacion de decisiones estratégicas.

i-Achieve — Evaluacion y viabilidad tecnoldgica.



I-Achieve

Estado de desarrollo

Potencial comercial

Andlisis y determinacion de
TRL. Complejidad del proyecto y
estimacion del tiempo necesario
para llegar al mercado.

Evaluacion PI

Ventajas competitivas.
Exploracion de potenciales
aplicaciones. Analisis del
entorno competitivo y
deteccion de los principales
actores.

Vias de financiacion Estudiar

Estudio de las posibilidades
de proteccion. Fortaleza de la
proteccion, novedad y actividad
inventiva de la tecnologia.

Estudio de las distintas
posibilidades de obtencion de
financiacion. Analisis ad hoc de
convocatorias de financiacion.

Evaluar

Analizar

i-Achieve — Evaluacion y viabilidad tecnoldgica.




i—Bdost

Asesoramiento en la estrategia tecnoldgica

Ed




¢, Qué estrategia de proteccion debo desarrollar?

¢, Cudl es la mejor via de explotacién comercial para mi tecnologia?
¢,Cudles son mis principales competidores?

¢, Qué informacion necesito para establecer una estrategia definida?

levar a cabo el desarrollo del plan estratégico, asi como el estudio en profundidad de la tecnologia y el analisis de su potencial en los
diferentes campos de aplicacion. Definir el plan de explotacion comercial dependiendo del potencial comercial.

i-Boost — Asesoramiento en la estrategia tecnoldgica.



I-Boost

Estrategia de Plan de explotacion
proteccién PI comercial
Desarrollo del plan para la Comparacion de los posibles
estrategia de proteccion. caminos de explotacién
Busqueda del momento comercial de la tecnologia.
adecuado para proteger la Recomendaciones en la decision B-
tecnologia. Estudio e de la via de explotacion —
investigacion de la libertad de comercial a llevar a cabo. ——
explotacién comercial Valoracién de activos.
(Freedom to Operate). Preparaciéon de material
promocional de la tecnologia. | nvestigar Decidir Ejecutar

Andlisis de mercado y viabilidad comercial

Estudio de posibles campos de aplicacion y definicion
de mercados de interés. Valoracién de la viabilidad
comercial y facilidad de implementacion. Caracterizacion
de mercados objetivo. Primera busqueda de posibles
socios dentro de los mercados obijetivo.

i-Boost — Asesoramiento en la estrategia tecnolégica.
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i-Match

Scouting tecnoldgico y explotacion comercial




i-Match
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¢ Necesito colaboradores para alcanzar el desarrollo 6ptimo de mi tecnologia y lanzarla al mercado?
¢, Quiero licenciar o vender una tecnologia?
¢, Quién podria ser un potencial socio o licenciatario de mi tecnologia?

¢, Como debo actuar y qué debo saber antes de tener una reunién con un potencial interesado en mi tecnologia?

Usqueda de soluciones tecnoldgicas a necesidades detectadas para una determinada tecnologia, blisqueda de posibles entidades interesadasen
el proyecto y contacto con las entidades de interés para promocionar una colaboracién o compra de tecnhologias complementarias.

Proporcionar al cliente busquedas ad hoc de potenciales socios o licenciatarios, en linea con los intereses estratégicos, para promover
la venta o licencia de una tecnologia, valorando la cadena de valor del cliente y su posicion competitiva.

i-Match — Scouting tecnoldgico y explotacion comercial.



I-Match

Busqueda de tecnologias
complementarias /
potenciales colaboradores

Deteccion de necesidades
tecnolégicas. Analisis de
soluciones tecnolégicas para
necesidades detectadas.
Conocimiento en tecnologias
emergentes en el area objetivo.
Blsqueda y contacto con las
personas clave.

Blsqueda de potenciales
compradores /
licenciatarios

A través de distintas fuentes
especializadas de informacion
en el campo tecnolégico,
busqueda de entidades
interesadas en la tecnologia.
Busqueda de personas de
contacto y presentacion de
ficha tecnolégicalcomercial.

Asesoramiento y apoyo durante la negociacion

Mediacién y asesoramiento en reuniones sucesivas con
entidades y asesoramiento en el intercambio de
informacion. Soporte contractual en la preparacion de
NDA, MTA, etc., para presentar la tecnhologia en detalle y
para transferir pruebas y material confidencial.

Detectar

>
&
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Reunir

Contactar

i-Match — Scouting tecnoldgico y explotacién comercial.



I-Track

Vigilancia tecnoldgica y seguimiento de resultados protegidos




I-Track

¢, Qué tipo tecnologias estan emergiendo en mi sector?
¢ Existen otros campos de aplicacion para mi tecnologia?
¢,Como puedo vigilar mis competidores y detectar cambios en mi sector tecnolégico?

¢, Como puedo modificar mi plan estratégico para diferenciarme de mis competidores?

plan estratégico implantado para una tecnologia, renovacion continua del mismo y realizacion de un proceso dinamico de analisis de tecnologias

B Usqueda sistematica de informacion tecnolégicalcomercial y andlisis de la misma, necesaria para tomar decisiones estratégicas. Seguimiento del
emergentes y nuevos caminos segun el entorno tecnolégico.

i-Track — Vigilancia tecnolégica y seguimiento de resultados protegidos.



I-Track

Prospeccion tecnologica
VTIIC

Estrategia global

Busqueda y determinacién de
fuentes relacionadas con la
tecnologia. Creacion de
algoritmos/perfiles de busqueda
para la realizacion de alertas y
filtrado de informacién de
forma dinamica y periddica.

Nuevos campos de
explotacién y tecnhologias
emergentes

Analisis estadisticos de los
resultados obtenidos en la
vigilancia tecnoldgica.
Ofrecer distintas opciones de
accion, dependiendo de la
situacion interna y de la
situacién del entorno.

Reorientacion del plan
de explotacion

Andlisis de tecnologias nuevas
sustitutivas y competidoras
existentes. Cartera de
aplicaciones tecnoldgicas,
incluyendo aplicaciones
nuevas y/o alternativas.

Priorizacion de cartera de PI.
Asesoramiento en la
reorientacion tecnoldgica
existente hacia un nuevo
plan de explotacion.
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Analizar
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Detectar Investigar

i-Track — Vigilancia tecnolégica y seguimiento de resultados protegidos.



“RESEARCH IS TO SEE WHAT EVERYBODY ELSE HAS SEEN,
AND TO THINK WHAT NUBUDY ELSE HAS THOUGHT.”
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