Existe una nueva forma de gestionar para
vender mas con menos, romper las limitacio-
nes de crecimiento en el mercado y dejar
muy atras a la competencia.

Cuando el eslabon mas débil se encuentra en
el mercado, es decir, cuando el factor
limitante son las ventas, la aplicacion de los
conceptos y metodologias basados en la
teoria de las restricciones dan lugar a una
auténtica revolucion en la manera de

entender y poner en practica el marketing y
la gestion comercial de la empresa.

Se trata de un acercamiento cientifico a las
ventas que parte de principios de eficacia
demostrada, a menudo contrarios a nuestra
intuicion, pero en el fondo, del mas puro
sentido comun.

El propésito de este seminario es mostrar
esta nueva forma de vender que permitird
aumentar las ventas en momentos de incer-
tidumbre, restriccion del crédito y recortes
presupuestarios y de plantilla.
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