
Existe una nueva forma de gestionar para 
vender más con menos, romper las limitacio-
nes de crecimiento en el mercado y dejar 
muy atrás a la competencia. 

Cuando el eslabón más débil se encuentra en 
el mercado, es decir, cuando el factor 
limitante son las ventas, la aplicación de los 
conceptos y metodologías basados en la 
teoría de las restricciones dan lugar a una 
auténtica revolución en la manera de 
entender y poner en práctica el marketing y 
la gestión comercial de la empresa.

Se trata de un acercamiento científico a las 
ventas que parte de principios de eficacia 
demostrada, a menudo contrarios a nuestra 
intuición, pero en el fondo, del más puro 
sentido común.

El propósito de este seminario es mostrar 
esta nueva forma de vender que permitirá 
aumentar las ventas en momentos de incer-
tidumbre, restricción del crédito y recortes 
presupuestarios y de plantilla.
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Curso

Nuevos enfoques de venta
Porque se puede vender más con menos

Sede FEUGA. Rúa Lope Gómez de Marzoa. 
Campus Vida. Santiago de Compostela 

FEBRERO 
Dirección y gestión de proyectos (21 hs) 
MARZO
Implantación de Sistemas de Dirección por Implicación 
(16 hs) 
MAYO
El cuadro de mando integral (12 hs) 
JUNIO 
Diseño e implantación de un programa de mejora 
continua de costes (12 hs) 
OCTUBRE 
Innovación en la gestión multiproyectos (12 hs)  
NOVIEMBRE
Taller de estrategia comercial. Cómo adecuar nuestra 
oferta a la demanda del mercado (12 hs)

Socios y CEDE FEUGA
10% En todas las cursos
15% Programa completo

DEMÁS INTERESADOS
10% Tercera inscripción y sucesivas para el mismo curso 
de la misma empresa
10% Programa completo
5% inscripciones anticipadas (hasta 15 días antes de la 
fecha de inicio)

política de descuentos

programa de gestión empresarial
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